30-dniowy planer produkciji i
sprzedazy

Praktyczny planer do organizacji produkcji, kontroli zaméwien i
sprawdzania miesiecznego zarobku

30 codziennych kart planowania

Planuj * Produkuj * Sprzedawaj ¢ Kontroluj wyniki

Caty miesigc pod kontrolg - od produkcji do zarobku

Cele ¢ produkty ¢« zaméwienia ¢ koszty ¢ sprzedaz ¢ podsumowanie
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Prawa autorskie i wazne informacje

© 2026 30-dniowy planer produkcji i sprzedazy. Wszelkie prawa zastrzezone.

Ten planer zostat przygotowany jako praktyczne narzedzie do organizowania produkcji,
zamowien, sprzedazy, kosztéw i miesiecznych wynikéw.

Jak korzystac z materiatu

» wydrukuj caty planer albo wybrane strony

* zacznij od przygotowania planu miesiecznego

* wpisz wszystkie przyjete zamoéwienia

* codziennie uzupetniaj karte dnia

» zapisuj produkcje zakonczong i niezakonczong

* notuj rzeczywistg sprzedaz i koszty

* na koncu miesigca wykonaj petne podsumowanie

Planer pomaga uporzgdkowac dane, ale nie zastepuje dokumentacji ksiegowej, podatkowe;j
ani magazynowej wymaganej w prowadzonej dziatalnosci.
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Spis tresci
Czesc¢ poczatkowa
Prawa autorskie i wazne informacje
Spis tresci
Jak korzystac z planera
Modut 01 - Plan miesigca i przygotowanie
Modut 02 - Codzienna produkcja i sprzedaz
Dzieh 01-30
Modut 03 - Podsumowanie i poprawa wynikow
Podsumowanie produkcji i realizacji zamoéwien
Podsumowanie sprzedazy, kosztéw i zarobku

Whnioski i plan na kolejny miesigc
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02
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04-11

12-42

13-42

43-46

44

45

46
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Jak korzystac¢ z planera

Zacznij od okreslenia celéw, produktéw, liczby Kazde przyjete zamowienie wpisz do rejestru.

planowanych sztuk, dostepnego czasu i Zapisz produkt, liczbe sztuk, termin, ptatnosc i
potrzebnych materiatéw. etap realizacji.

Kazdego dnia zaplanuj zadania, produkcje, Plan pokazuje, co zamierzasz wykona¢. Wynik
wysytki i sprzedaz. Wieczorem uzupetnij pokazuje, co rzeczywiscie zostato wykonane.

rzeczywiste wyniki.

Uwzgledniaj surowce, opakowania, wysytke, Po dniu 30 sprawdz produkcje, sprzedaz, koszty,
prowizje, reklame, zwroty i inne wydatki. zarobek i zamdéwienia niezrealizowane.

Nie zostawiaj uzupetniania catego tygodnia na pdzniej. Najdoktadniejsze dane powstajg wtedy, gdy
zapisujesz je kazdego dnia.
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MODUL 01 — Plan miesiaca i przygotowanie

Dobry miesigc zaczyna sie przed pierwszym dniem produkcji. Najpierw okresl cele, produkty,
dostepny czas, zapasy i zamdéwienia, a dopiero pézniej rozpisz codzienne dziatania.

Cele Produkty Materiaty Terminy

Krétka notatka przed rozpoczeciem modutu:

Najwazniejsze ryzyko lub ograniczenie do zapamietania:
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Miesieczne cele i najwazniejsze liczby

Miesigc Rok Data rozpoczecia

Data zakonczenia Dni robocze Dni produkgcji

Najwazniejszy wynik, ktéry chce osiggna¢ w tym miesigcu:

Dlaczego ten cel jest dla mnie wazny?

Planowana liczba sztuk Planowana liczba partii Nowe produkty do testu

Planowana sprzedaz sztuk Planowany przychéd Planowany zarobek

Trzy priorytety miesigca: 1) 2) 3)

L] Cele sa realne L] Wymagaja korekty

L] Musze zwiekszy¢ zapasy [] Musze ograniczy¢ liczbe produktéw
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Lista produktow i planowana produkcja

Nr Produkt

tacznie w magazynie

Planowane partie

[] Ustalono terminy
[ zaplanowano zapas

] Ograniczono niskg sprzedaz

Wariant Stan Zamow. Do prod. Partia Termin
tacznie zamdwione tacznie do produkcji
Najwyzszy priorytet Najwiecej czasu

[ Plan jest wykonalny

O Priorytet dla sezonowych

Priorytet
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Zdolnosc¢ produkcyjna i dostepny czas

Dzien Godziny Produkcja Pakowanie Sprzedaz Obstuga
Godziny tygodniowo Godziny w 30 dni Godziny na produkcje
Godziny na sprzedaz Rezerwa godzin Maks. partie tygodniowo

Co najbardziej ogranicza mojg produkcje?

Plan w przypadku awarii, opdznienia lub braku surowca:

Inne
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Zapasy surowcow, opakowan i materialéow

Surowiec

Opakowanie

Etykiety

Tasmy

Trzy najpilniejsze zakupy:

Stan Potrzebne Do zaméwienia Dostawca Termin
Stan Potrzebne Do zakupu Dostawa
Kartoniki Wypetnienia
Materiaty promo Do wysyiki
1) 2) 3)

Status

Status



Miesieczny kalendarz produkcji i sprzedazy

01 02
Produkcja: Produkcja:
Zamowienia: Zamowienia:
Wysyiki: Wysyiki:
Sprzedaz: Sprzedaz:
06 07
Produkcja: Produkcja:
Zaméwienia: Zaméwienia:
Wysytki: Wysyiki:
Sprzedaz: Sprzedaz:
11 12
Produkcja: Produkcja:
Zamowienia: Zamowienia:
Wysyftki: Wysytki:
Sprzedaz: Sprzedaz:
16 17
Produkcja: Produkcja:
Zamowienia: Zamowienia:
Wysyiki: Wysyiki:
Sprzedaz: Sprzedaz:
21 22
Produkcja: Produkcja:
Zaméwienia: Zaméwienia:
Wysytki: Wysyiki:
Sprzedaz: Sprzedaz:
26 27
Produkcja: Produkcja:
Zamowienia: Zamowienia:
Wysytki: Wysytki:
Sprzedaz: Sprzedaz:

Termin zakupu surowcéw

Planowana promocja
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03

Produkcja:

Zamowienia:

Wysyiki:

Sprzedaz:

08

Produkcja:

Zamowienia:

Wysyiki:

Sprzedaz:

13

Produkcja:

Zaméwienia:

Wysytki:

Sprzedaz:

18

Produkcja:

Zamowienia:

Wysyiki:

Sprzedaz:

23

Produkcja:

Zamowienia:

Wysyiki:

Sprzedaz:

28

Produkcja:

Zaméwienia:

Wysytki:

Sprzedaz:

Termin dostawy

Wazna wysytka

04

Produkcja:

Zamowienia:

Wysyiki:

Sprzedaz:

09

Produkcja:

Zamowienia:

Wysyiki:

Sprzedaz:

14

Produkcja:

Zamowienia:

Wysyiki:

Sprzedaz:

19

Produkcja:

Zamowienia:

Wysyiki:

Sprzedaz:

24

Produkcja:

Zamowienia:

Wysyiki:

Sprzedaz:

29

Produkcja:

Zamowienia:

Wysyiki:

Sprzedaz:

05

Produkcja:
Zamowienia:
Wysyiki:

Sprzedaz:

10
Produkcja:
Zaméwienia:
Wysyiki:

Sprzedaz:

15

Produkcja:
Zamoéwienia:
Wysyitki:

Sprzedaz:

20
Produkcja:
Zaméwienia:
Wysyiki:

Sprzedaz:

25
Produkcja:
Zaméwienia:
Wysytki:

Sprzedaz:

30

Produkcja:
Zamoéwienia:
Wysyftki:

Sprzedaz:

Najwieksza produkcja

Ostateczny termin
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Rejestr zamowien

Nr Data Klient Produkt Szt. Wartosdé

Zamowienia razem

Optacone

Najpilniejsze zamoéwienia: 1) 2) 3)

Zamowione sztuki

Nieoptacone

Termin

Ptatnos¢ Produkcja Wysytka

Wartos¢é zamodwien

Opébznione

Uwagi
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Plan sprzedazy, przychodow i zarobku

Produkt Cena Koszt Zarobek / szt. Plan szt. Przychéd Zarobek
Sprzedane sztuki Planowany przychéd Koszt produktéw
Koszty dodatkowe Planowany zarobek Sr. warto$¢ zamdwienia

Kanat sprzedazy Zamowienia Przychéd Optaty Zarobek

Granica bezpieczehstwa: minimalny przychdéd / minimalna liczba sztuk / wynik wymagajacy korekty
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MODUL 02 — Codzienna produkcja i sprzedaz

Kazdy dzieh ma wtasny plan, zadania i wynik. Uzupetniaj jedng karte dziennie, aby kontrolowa¢
produkcje, zamdwienia, sprzedaz, koszty i rzeczywisty zarobek.

Zaplanuj Wykonaj Zapisz Podsumuj

Krétka notatka przed rozpoczeciem modutu:

Najwazniejsze ryzyko lub ograniczenie do zapamietania:



Dzien 01

Rozpoczecie miesigca i uruchomienie planu

Data } {Dzieh tygodnia ] {Dostepne godziny ] {Najwazniejszy cel dnia
Trzy priorytety Zamowienia do obstugi
1. Nr Klient Zadanie Status
2.
3.
- AN J
Produkt Wariant Plan szt. Wykonano Partie Termin Status

L] Publikacja oferty ] Odpowiedzi Produkcja J ‘ Zaméw. J [Sprzedaz J

[ Aktualizacja sklepu [ Ptatnosci

[ Kontakt z klientami [ Zdjecia produktu Przychéd J ‘ Koszty J [Zarobek J
. VRN J

Co udato sie wykonac?

Co zostato przeniesione i jaki jest pierwszy krok na jutro?
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Dzien 02

Kontrola tempa produkgcji

-

Data

} {Dzieﬁ tygodnia

] {Dostepne godziny ] {Najwazniejszy cel dnia

N

Trzy priorytety Zamowienia do obstugi

1. Nr Klient Zadanie Status
2.
3.
o AN
Produkt Wariant Plan szt. Wykonano Partie Termin Status

L] Publikacja oferty
[ Aktualizacja sklepu

] Kontakt z klientami

-

] Odpowiedzi

] Ptatnosci

[ zdjecia produktu

Produkcja

J ‘ Zamow.

|

Sprzedaz

|

Przychéd

J ‘ Koszty

|

Zarobek

|

J

-

Co udato sie wykonac?

-

Co zostato przeniesione i jaki jest pierwszy krok na jutro?
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Dzien 03

Materiaty, zapasy i przygotowanie kolejnych partii

-

Data

|

Dzien tygodnia

] {Dostepne godziny

{Najwazniejszy cel dnia

N

-

Trzy priorytety Zamowienia do obstugi

1. Nr Klient Zadanie Status
2.
3.
AN J
Produkt Wariant Plan szt. Wykonano Partie Termin Status

-

L] Publikacja oferty
[ Aktualizacja sklepu

] Kontakt z klientami

] Odpowiedzi
] Ptatnosci

[ zdjecia produktu

Produkcja

J ‘ Zamow.

|

Sprzedaz J

Przychéd

J ‘ Koszty

J [Zarobek J

J

-

Co udato sie wykonac?

-

Co zostato przeniesione i jaki jest pierwszy krok na jutro?




16

Dzien 04

Pakowanie i przygotowanie wysytek

-

Data

} {Dzieﬁ tygodnia

] {Dostepne godziny ] {Najwazniejszy cel dnia

N

Trzy priorytety Zamowienia do obstugi

1. Nr Klient Zadanie Status
2.
3.
o AN
Produkt Wariant Plan szt. Wykonano Partie Termin Status

L] Publikacja oferty
[ Aktualizacja sklepu

] Kontakt z klientami

-

] Odpowiedzi

] Ptatnosci

[ zdjecia produktu

Produkcja

J ‘ Zamow.

|

Sprzedaz

|

Przychéd

J ‘ Koszty

|

Zarobek

|

J

-

Co udato sie wykonac?

-

Co zostato przeniesione i jaki jest pierwszy krok na jutro?




17

Dzien 05

Sprzedaz i kontakt z klientami

-

Data

} {Dzieﬁ tygodnia

] {Dostepne godziny ] {Najwazniejszy cel dnia

N

Trzy priorytety Zamowienia do obstugi

1. Nr Klient Zadanie Status
2.
3.
o AN
Produkt Wariant Plan szt. Wykonano Partie Termin Status

L] Publikacja oferty
[ Aktualizacja sklepu

] Kontakt z klientami

-

] Odpowiedzi

] Ptatnosci

[ zdjecia produktu

Produkcja

J ‘ Zamow.

|

Sprzedaz

|

Przychéd

J ‘ Koszty

|

Zarobek

|

J

-

Co udato sie wykonac?

-

Co zostato przeniesione i jaki jest pierwszy krok na jutro?
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Dzien 06

Kontrola jakosci i poprawki

-

Data

} {Dzieﬁ tygodnia

] {Dostepne godziny ] {Najwazniejszy cel dnia

N

Trzy priorytety Zamowienia do obstugi

1. Nr Klient Zadanie Status
2.
3.
o AN
Produkt Wariant Plan szt. Wykonano Partie Termin Status

L] Publikacja oferty
[ Aktualizacja sklepu

] Kontakt z klientami

-

] Odpowiedzi

] Ptatnosci

[ zdjecia produktu

Produkcja

J ‘ Zamow.

|

Sprzedaz

|

Przychéd

J ‘ Koszty

|

Zarobek

|

J

-

Co udato sie wykonac?

-

Co zostato przeniesione i jaki jest pierwszy krok na jutro?
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Dzien 07

Pierwsze podsumowanie tygodnia

-

Data

} {Dzieﬁ tygodnia

] {Dostepne godziny ] {Najwazniejszy cel dnia

N

Trzy priorytety Zamowienia do obstugi

1. Nr Klient Zadanie Status
2.
3.
o AN
Produkt Wariant Plan szt. Wykonano Partie Termin Status

L] Publikacja oferty
[ Aktualizacja sklepu

] Kontakt z klientami

-

] Odpowiedzi

] Ptatnosci

[ zdjecia produktu

Produkcja

J ‘ Zamow.

|

Sprzedaz

|

Przychéd

J ‘ Koszty

|

Zarobek

|

J

-

Co udato sie wykonac?

-

Co zostato przeniesione i jaki jest pierwszy krok na jutro?
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Dzien 08

Porzadkowanie zalegtosci po pierwszym tygodniu

-

Data

} {Dzieh tygodnia

] {Dostepne godziny ] {Najwazniejszy cel dnia

N

Trzy priorytety Zamowienia do obstugi

1. Nr Klient Zadanie Status
2.
3.
o AN J
Produkt Wariant Plan szt. Wykonano Partie Termin Status

-

L] Publikacja oferty
[ Aktualizacja sklepu

] Kontakt z klientami

] Odpowiedzi
] Ptatnosci

[ zdjecia produktu

Produkcja

J ‘ Zamow.

|

Sprzedaz J

Przychéd

J ‘ Koszty

J [Zarobek J

J

-

Co udato sie wykonac?

-

Co zostato przeniesione i jaki jest pierwszy krok na jutro?
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Dzien 09

taczenie produktéw w wydajne partie

-

Data

} {Dzieh tygodnia

] {Dostepne godziny ] {Najwazniejszy cel dnia

N

Trzy priorytety Zamowienia do obstugi

1. Nr Klient Zadanie Status
2.
3.
o AN J
Produkt Wariant Plan szt. Wykonano Partie Termin Status

-

L] Publikacja oferty
[ Aktualizacja sklepu

] Kontakt z klientami

] Odpowiedzi
] Ptatnosci

[ zdjecia produktu

Produkcja

J ‘ Zamow.

|

Sprzedaz J

Przychéd

J ‘ Koszty

J [Zarobek J

J

-

Co udato sie wykonac?

-

Co zostato przeniesione i jaki jest pierwszy krok na jutro?
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Dzien 10

Kontrola wynikéw po pierwszych dziesieciu dniach

-

Data

} {Dzieh tygodnia

] {Dostepne godziny ] {Najwazniejszy cel dnia

N

Trzy priorytety Zamowienia do obstugi

1. Nr Klient Zadanie Status
2.
3.
o AN J
Produkt Wariant Plan szt. Wykonano Partie Termin Status

-

L] Publikacja oferty
[ Aktualizacja sklepu

] Kontakt z klientami

] Odpowiedzi
] Ptatnosci

[ zdjecia produktu

Produkcja

J ‘ Zamow.

|

Sprzedaz J

Przychéd

J ‘ Koszty

J [Zarobek J

J

-

Co udato sie wykonac?

-

Co zostato przeniesione i jaki jest pierwszy krok na jutro?
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Dzien 11

Zakupy i kontrola dostawcéw

-

Data

} {Dzieﬁ tygodnia

] {Dostepne godziny ] {Najwazniejszy cel dnia

N

Trzy priorytety Zamowienia do obstugi

1. Nr Klient Zadanie Status
2.
3.
o AN
Produkt Wariant Plan szt. Wykonano Partie Termin Status

L] Publikacja oferty
[ Aktualizacja sklepu

] Kontakt z klientami

-

] Odpowiedzi

] Ptatnosci

[ zdjecia produktu

Produkcja

J ‘ Zamow.

|

Sprzedaz

|

Przychéd

J ‘ Koszty

|

Zarobek

|

J

-

Co udato sie wykonac?

-

Co zostato przeniesione i jaki jest pierwszy krok na jutro?




Dzien 12

Prezentacja produktéw i dziatania promocyjne

Data } {Dzieh tygodnia ] {Dostepne godziny ] {Najwazniejszy cel dnia
Trzy priorytety Zamowienia do obstugi
1. Nr Klient Zadanie Status
2.
3.
- AN J
Produkt Wariant Plan szt. Wykonano Partie Termin Status

L] Publikacja oferty ] Odpowiedzi Produkcja J ‘ Zaméw. J [Sprzedaz J

[ Aktualizacja sklepu [ Ptatnosci

[ Kontakt z klientami [ Zdjecia produktu Przychéd J ‘ Koszty J [Zarobek J
. VRN J

Co udato sie wykonac?

Co zostato przeniesione i jaki jest pierwszy krok na jutro?
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Dzien 13

Kontrola termindéw i pilnych zaméwien

Data

} {Dzieﬁ tygodnia

] {Dostepne godziny ] {Najwazniejszy cel dnia

N

Trzy priorytety Zamowienia do obstugi

1. Nr Klient Zadanie Status
2.
3.
o AN
Produkt Wariant Plan szt. Wykonano Partie Termin Status

L] Publikacja oferty
[ Aktualizacja sklepu

] Kontakt z klientami

-

] Odpowiedzi

] Ptatnosci

[ zdjecia produktu

Produkcja

J ‘ Zamow.

|

Sprzedaz

|

Przychéd

J ‘ Koszty

|

Zarobek

|

J

-

Co udato sie wykonac?

-

Co zostato przeniesione i jaki jest pierwszy krok na jutro?
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Dzien 14

Podsumowanie drugiego tygodnia

-

Data

} {Dzieﬁ tygodnia

] {Dostepne godziny ] {Najwazniejszy cel dnia

N

Trzy priorytety Zamowienia do obstugi

1. Nr Klient Zadanie Status
2.
3.
o AN
Produkt Wariant Plan szt. Wykonano Partie Termin Status

L] Publikacja oferty
[ Aktualizacja sklepu

] Kontakt z klientami

-

] Odpowiedzi

] Ptatnosci

[ zdjecia produktu

Produkcja

J ‘ Zamow.

|

Sprzedaz

|

Przychéd

J ‘ Koszty

|

Zarobek

|

J

-

Co udato sie wykonac?

-

Co zostato przeniesione i jaki jest pierwszy krok na jutro?
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Dzien 15

Potowa miesigca — petna kontrola planu

Data

} {Dzieﬁ tygodnia

] {Dostepne godziny ] {Najwazniejszy cel dnia

N

Trzy priorytety Zamowienia do obstugi

1. Nr Klient Zadanie Status
2.
3.
o AN
Produkt Wariant Plan szt. Wykonano Partie Termin Status

L] Publikacja oferty
[ Aktualizacja sklepu

] Kontakt z klientami

-

] Odpowiedzi

] Ptatnosci

[ zdjecia produktu

Produkcja

J ‘ Zamow.

|

Sprzedaz

|

Przychéd

J ‘ Koszty

|

Zarobek

|

J

-

Co udato sie wykonac?

-

Co zostato przeniesione i jaki jest pierwszy krok na jutro?
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Dzien 16

Waskie gardta w produkcji

-

Data

} {Dzieﬁ tygodnia

] {Dostepne godziny ] {Najwazniejszy cel dnia

N

Trzy priorytety Zamowienia do obstugi

1. Nr Klient Zadanie Status
2.
3.
o AN
Produkt Wariant Plan szt. Wykonano Partie Termin Status

L] Publikacja oferty
[ Aktualizacja sklepu

] Kontakt z klientami

-

] Odpowiedzi

] Ptatnosci

[ zdjecia produktu

Produkcja

J ‘ Zamow.

|

Sprzedaz

|

Przychéd

J ‘ Koszty

|

Zarobek

|

J

-

Co udato sie wykonac?

-

Co zostato przeniesione i jaki jest pierwszy krok na jutro?
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Dzien 17

Ptatnosci, prowizje i naleznosci

-

Data

} {Dzieﬁ tygodnia

] {Dostepne godziny ] {Najwazniejszy cel dnia

N

Trzy priorytety Zamowienia do obstugi

1. Nr Klient Zadanie Status
2.
3.
o AN
Produkt Wariant Plan szt. Wykonano Partie Termin Status

L] Publikacja oferty
[ Aktualizacja sklepu

] Kontakt z klientami

-

] Odpowiedzi

] Ptatnosci

[ zdjecia produktu

Produkcja

J ‘ Zamow.

|

Sprzedaz

|

Przychéd

J ‘ Koszty

|

Zarobek

|

J

-

Co udato sie wykonac?

-

Co zostato przeniesione i jaki jest pierwszy krok na jutro?
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Dzien 18

Kontrola kosztéw i ograniczanie niepotrzebnych wydatkéw

Data

} {Dzieh tygodnia

] {Dostepne godziny ] {Najwazniejszy cel dnia

N

Trzy priorytety Zamowienia do obstugi

1. Nr Klient Zadanie Status
2.
3.
o AN J
Produkt Wariant Plan szt. Wykonano Partie Termin Status

-

L] Publikacja oferty
[ Aktualizacja sklepu

] Kontakt z klientami

] Odpowiedzi
] Ptatnosci

[ zdjecia produktu

Produkcja

J ‘ Zamow.

|

|

Sprzedaz J

Przychéd

J ‘ Koszty

J [Zarobek J

J

-

Co udato sie wykonac?

-

Co zostato przeniesione i jaki jest pierwszy krok na jutro?
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Dzien 19

Stan magazynowy gotowych produktéw

-

Data

} {Dzieh tygodnia

] {Dostepne godziny ] {Najwazniejszy cel dnia

N

Trzy priorytety Zamowienia do obstugi

1. Nr Klient Zadanie Status
2.
3.
o AN J
Produkt Wariant Plan szt. Wykonano Partie Termin Status

-

L] Publikacja oferty
[ Aktualizacja sklepu

] Kontakt z klientami

] Odpowiedzi
] Ptatnosci

[ zdjecia produktu

Produkcja

J ‘ Zamow.

|

Sprzedaz J

Przychéd

J ‘ Koszty

J [Zarobek J

J

-

Co udato sie wykonac?

-

Co zostato przeniesione i jaki jest pierwszy krok na jutro?
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Dzien 20

Kontrola wynikéw po dwdch trzecich miesigca

-

Data

} {Dzieh tygodnia

] {Dostepne godziny ] {Najwazniejszy cel dnia

N

Trzy priorytety Zamowienia do obstugi

1. Nr Klient Zadanie Status
2.
3.
o AN J
Produkt Wariant Plan szt. Wykonano Partie Termin Status

-

L] Publikacja oferty
[ Aktualizacja sklepu

] Kontakt z klientami

] Odpowiedzi
] Ptatnosci

[ zdjecia produktu

Produkcja

J ‘ Zamow.

|

Sprzedaz J

Przychéd

J ‘ Koszty

J [Zarobek J

J

-

Co udato sie wykonac?

-

Co zostato przeniesione i jaki jest pierwszy krok na jutro?
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Dzien 21

Podsumowanie trzeciego tygodnia

-

Data

} {Dzieﬁ tygodnia

] {Dostepne godziny ] {Najwazniejszy cel dnia

N

Trzy priorytety Zamowienia do obstugi

1. Nr Klient Zadanie Status
2.
3.
o AN
Produkt Wariant Plan szt. Wykonano Partie Termin Status

L] Publikacja oferty
[ Aktualizacja sklepu

] Kontakt z klientami

-

] Odpowiedzi

] Ptatnosci

[ zdjecia produktu

Produkcja

J ‘ Zamow.

|

Sprzedaz

|

Przychéd

J ‘ Koszty

|

Zarobek

|

J

-

Co udato sie wykonac?

-

Co zostato przeniesione i jaki jest pierwszy krok na jutro?
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Dzien 22

Najbardziej rentowne produkty

-

Data

} {Dzieﬁ tygodnia

] {Dostepne godziny ] {Najwazniejszy cel dnia

N

Trzy priorytety Zamowienia do obstugi

1. Nr Klient Zadanie Status
2.
3.
o AN
Produkt Wariant Plan szt. Wykonano Partie Termin Status

L] Publikacja oferty
[ Aktualizacja sklepu

] Kontakt z klientami

-

] Odpowiedzi

] Ptatnosci

[ zdjecia produktu

Produkcja

J ‘ Zamow.

|

Sprzedaz

|

Przychéd

J ‘ Koszty

|

Zarobek

|

J

-

Co udato sie wykonac?

-

Co zostato przeniesione i jaki jest pierwszy krok na jutro?




35

Dzien 23

Zestawy, sprzedaz tgczona i $Srednia wartos¢ zaméwienia

Data

} {Dzieh tygodnia

] {Dostepne godziny ] {Najwazniejszy cel dnia

N

Trzy priorytety Zamowienia do obstugi

1. Nr Klient Zadanie Status
2.
3.
o AN J
Produkt Wariant Plan szt. Wykonano Partie Termin Status

-

L] Publikacja oferty
[ Aktualizacja sklepu

] Kontakt z klientami

] Odpowiedzi
] Ptatnosci

[ zdjecia produktu

Produkcja

J ‘ Zamow.

|

|

Sprzedaz J

Przychéd

J ‘ Koszty

J [Zarobek J

J

-

Co udato sie wykonac?

-

Co zostato przeniesione i jaki jest pierwszy krok na jutro?
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Dzien 24

Zwroty, reklamacje i poprawa obstugi

Data

} {Dzieﬁ tygodnia

] {Dostepne godziny ] {Najwazniejszy cel dnia

N

Trzy priorytety Zamowienia do obstugi

1. Nr Klient Zadanie Status
2.
3.
o AN
Produkt Wariant Plan szt. Wykonano Partie Termin Status

L] Publikacja oferty
[ Aktualizacja sklepu

] Kontakt z klientami

-

] Odpowiedzi

] Ptatnosci

[ zdjecia produktu

Produkcja

J ‘ Zamow.

|

Sprzedaz

|

Przychéd

J ‘ Koszty

|

Zarobek

|

J

-

Co udato sie wykonac?

-

Co zostato przeniesione i jaki jest pierwszy krok na jutro?
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Dzien 25

Koncowa fala produkgji

-

Data

} {Dzieﬁ tygodnia

] {Dostepne godziny ] {Najwazniejszy cel dnia

N

Trzy priorytety Zamowienia do obstugi

1. Nr Klient Zadanie Status
2.
3.
o AN
Produkt Wariant Plan szt. Wykonano Partie Termin Status

L] Publikacja oferty
[ Aktualizacja sklepu

] Kontakt z klientami

-

] Odpowiedzi

] Ptatnosci

[ zdjecia produktu

Produkcja

J ‘ Zamow.

|

Sprzedaz

|

Przychéd

J ‘ Koszty

|

Zarobek

|

J

-

Co udato sie wykonac?

-

Co zostato przeniesione i jaki jest pierwszy krok na jutro?
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Dzien 26

Finalizacja zamoéwien i dokumentacji

-

Data

} {Dzieﬁ tygodnia

] {Dostepne godziny ] {Najwazniejszy cel dnia

N

Trzy priorytety Zamowienia do obstugi

1. Nr Klient Zadanie Status
2.
3.
o AN
Produkt Wariant Plan szt. Wykonano Partie Termin Status

L] Publikacja oferty
[ Aktualizacja sklepu

] Kontakt z klientami

-

] Odpowiedzi

] Ptatnosci

[ zdjecia produktu

Produkcja

J ‘ Zamow.

|

Sprzedaz

|

Przychéd

J ‘ Koszty

|

Zarobek

|

J

-

Co udato sie wykonac?

-

Co zostato przeniesione i jaki jest pierwszy krok na jutro?
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Dzien 27

Sprzedaz dostepnego zapasu

-

Data

} {Dzieﬁ tygodnia

] {Dostepne godziny ] {Najwazniejszy cel dnia

N

Trzy priorytety Zamowienia do obstugi

1. Nr Klient Zadanie Status
2.
3.
o AN
Produkt Wariant Plan szt. Wykonano Partie Termin Status

L] Publikacja oferty
[ Aktualizacja sklepu

] Kontakt z klientami

-

] Odpowiedzi

] Ptatnosci

[ zdjecia produktu

Produkcja

J ‘ Zamow.

|

Sprzedaz

|

Przychéd

J ‘ Koszty

|

Zarobek

|

J

-

Co udato sie wykonac?

-

Co zostato przeniesione i jaki jest pierwszy krok na jutro?
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Dzien 28

Konhcowa kontrola produkcji i wysytek

-

Data

} {Dzieﬁ tygodnia

] {Dostepne godziny ] {Najwazniejszy cel dnia

N

Trzy priorytety Zamowienia do obstugi

1. Nr Klient Zadanie Status
2.
3.
o AN
Produkt Wariant Plan szt. Wykonano Partie Termin Status

L] Publikacja oferty
[ Aktualizacja sklepu

] Kontakt z klientami

-

] Odpowiedzi

] Ptatnosci

[ zdjecia produktu

Produkcja

J ‘ Zamow.

|

Sprzedaz

|

Przychéd

J ‘ Koszty

|

Zarobek

|

J

-

Co udato sie wykonac?

-

Co zostato przeniesione i jaki jest pierwszy krok na jutro?
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Dzien 29

Przygotowanie danych do podsumowania miesigca

Data

} {Dzieh tygodnia

] {Dostepne godziny ] {Najwazniejszy cel dnia

N

Trzy priorytety Zamowienia do obstugi

1. Nr Klient Zadanie Status
2.
3.
o AN J
Produkt Wariant Plan szt. Wykonano Partie Termin Status

-

L] Publikacja oferty
[ Aktualizacja sklepu

] Kontakt z klientami

] Odpowiedzi
] Ptatnosci

[ zdjecia produktu

Produkcja

J ‘ Zamow.

|

Sprzedaz J

Przychéd

J ‘ Koszty

J [Zarobek J

J

-

Co udato sie wykonac?

-

Co zostato przeniesione i jaki jest pierwszy krok na jutro?




42

Dzien 30

Zamkniecie miesigca

-

Data

} {Dzieﬁ tygodnia

] {Dostepne godziny ] {Najwazniejszy cel dnia

N

Trzy priorytety Zamowienia do obstugi

1. Nr Klient Zadanie Status
2.
3.
o AN
Produkt Wariant Plan szt. Wykonano Partie Termin Status

L] Publikacja oferty
[ Aktualizacja sklepu

] Kontakt z klientami

-

] Odpowiedzi

] Ptatnosci

[ zdjecia produktu

Produkcja

J ‘ Zamow.

|

Sprzedaz

|

Przychéd

J ‘ Koszty

|

Zarobek

|

J

-

Co udato sie wykonac?

-

Co zostato przeniesione i jaki jest pierwszy krok na jutro?
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MODUL 03 — Podsumowanie i poprawa wynikow

Na koncu miesigca poréwnaj plan z rzeczywistymi wynikami. Sprawdz produkcje, zaméwienia,
sprzedaz, koszty, zarobek i najwazniejsze wnioski na kolejny miesigc.

Wyniki Koszty Whnioski Kolejny plan

Krétka notatka przed rozpoczeciem modutu:

Najwazniejsze ryzyko lub ograniczenie do zapamietania:
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Podsumowanie produkcji i realizacji zamowien

Produkt Plan szt. Wykonano Sprzedano Zostato Opodznienia Whniosek
Wyprodukowane sztuki Zrealizowane zaméwienia Zamdéwienia opéznione
Sztuki do poprawy Sztuki odrzucone Najwieksze opdZnienie

Co dziatato dobrze w organizacji produkc;ji?

Co nalezy poprawic¢ w realizacji zamoéwien?



Podsumowanie sprzedazy, kosztow i zarobku

taczna sprzedaz taczny przychéd Koszty produktéw
Koszty opakowan Koszty wysytki Prowizje
Reklama Inne koszty Rzeczywisty zarobek
Produkt Spr:::lane Przychod Koszt Zarobek Marza Decyzja

Najbardziej rentowny produkt i dlaczego:

Najwiekszy koszt do ograniczenia w kolejnym miesigcu:
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Wnioski i plan na kolejny miesiac

Najwiekszy sukces miesigca Najwiekszy problem
Najlepiej sprzedajgcy sie produkt Produkt do ograniczenia
Najwazniejsza poprawka Nowy cel przychodu

Trzy decyzje na kolejny miesigc:

Czego nie bede powtarza¢ w kolejnym miesigcu?

Pierwsze dziatania przed rozpoczeciem kolejnego planera:



