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Woycieniaj, pokazuj i sprzedawaj
swoje hafty z wiekszg pewnoscig

v—| Praktyczny przewodnik po wycenie, zdjeciach

v— i prostej sprzedazy na Instagramie oraz WhatsAppie

ZACZNIJ Z PEWNOSCIA ©



Prawa autorskie

© Dochodowy Haft. Wszelkie prawa zastrzezone.

Niniejszy materiat zostat przygotowany do osobistego

uzytku edukacyjnego. Zabrania sie kopiowania, odsprzedazy,
rozpowszechniania lub udostepniania kompletnego materiatu

w formie cyfrowej albo drukowanej bez odpowiedniego zezwolenia.

Przyktady cen, kosztéw i rozmoéw przedstawione w poradniku
stuza do nauki sposobu organizowania wtasnej sprzedazy.
Kazda osoba powinna dopasowac¢ kwoty, zasady i oferte

do wtasnej pracy oraz sytuacji.
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Twoj haft ma wartos¢ —
zacznij ja pokazywac
:3 o g .

Potrafisz stworzy¢ haft. Teraz czas nauczyc¢ sie pokazywac jego prawdziwg wartosc.
Wiele oséb wykonujacych rekodzieto popetnia ten sam btad: liczy tylko materiat,
robi jedno szybkie zdjecie i podaje cene, ktéra wydaje sie ,bezpieczna”.

Problem w tym, Ze ni¢ i tkanina to tylko cze$¢ Twojej pracy.
Klient kupuje réwniez Twdj czas, doktadnos¢, pomyst, doswiadczenie
i gotowy przedmiot, ktérego nie stworzyt sam.

W tym poradniku przejdziesz przez prosta droge:

- (o) - > = -
\/ Q0 -
—_— [==]
CENA ZDJECIE OFERTA POKAZ ROZMOWA SPRZEDAZ

Nie potrzebujesz ‘ Nie potrzebujesz ‘ Nie musisz publikowa¢

profesjonalnego aparatu. sklepu internetowego. dziesiec razy dziennie.

Potrzebujesz jasnej ceny, czytelnej prezentacji i prostego sposobu obstugi zainteresowanej osoby.

Zacznijmy od najwazniejszego: Twoja praca nie powinna by¢ wyceniana przypadkowo.

RSSO T R

ZROB TERAZ
@ =
Wybierz jeden gotowy haft, ktéry mozesz sprzedac.
To wiasnie na nim wykonuj

wszystkie ¢wiczenia z poradnika.
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MODUL 01

Cena,
ktora pozwala zarabiac

Przestan zgadywac.
Policz materiaty, czas i realng wartos$¢ swojej pracy

04 | Dochodowy Haft
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Cena ,,na oko” moze
zabierac Twoj zarobek

WYCENA NA OKO WYCENA POLICZONA

¢ Tamborek wyglgda na maty. Eﬁ Materiaty —-122zt
Mat’enaily kosztowab./ mew:e!e.” ® Ao AR i
Mysfg, ze 40 zt bedzie dobrze.
%‘ Opakowanie - 3zt

@ Koszty dodatkowe - 2z

Wg Zysk — 18 zt

f

CEN: 0 71

Dlaczego to wazne?

Kiedy podajesz cene bez liczenia, fatwo zapomnie¢ o godzinach pracy,
zuzytych drobiazgach i kosztach przygotowania zamoéwienia. Mozesz sprzedaé
haft i dopiero pézniej zauwazyc, ze prawie nic na nim nie zarobitas.

ZAPAMIETAJ Cena T1ie powinn:e\ powsf:a?vaé z pytan-if\:
«lle klient zaptaci?». Najpierw zapytaji:
Q : L
«lle naprawde kosztuje wykonanie tej pracy?».

D\

=~

z Zapisz cene, ktora spontanicznie podatabys
@ ZROB TERAZ FEa Ty et A

O za wybrany haft. Nie poprawiaj jej jeszcze. |
Na stronie 09 poréwnasz jg z ceng policzona. j

L
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7 czego naprawde
sklada si¢ cena haftu?

KOSZTY
ODATKOWE

MATERIALY

Rzeczy zuzyte podczas
tworzenia konkretnego
haftu.

tkanina, mulina,

tamborek, wstazka

06 | Dochodowy Haft

CZAS PRACY

v

Godziny poswiecone
na wykonanie
zamowienia.

przygotowanie,
haftowanie,

wykonczenie

WAZNE

KOSZTY
DODATKOWE
Mate wydatki zwigzane

Z przygotowaniem
i sprzedaza.

opakowanie, wydruk,
prowizja, dojazd

4+ zvsk

— CENA

ZYSK
v
Kwota, ktéra pozostaje
dla Ciebie po
uwzglednieniu kosztow.

To nie jest koszt
materiafu ani zapfata

za zuzyta rzecz.

Koszt i zysk to nie to samo. Jezeli odzyskujesz tylko pienigdze
wydane na materiaty, nie oznacza to jeszcze, ze zarabiasz.

ZROB TERAZ
Na kartce narysuj cztery kolumny: MATERIALY, CZAS, DODATKOWE
i ZYSK. Na kolejnych stronach bedziesz je uzupetniac.
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Policz to,
co naprawde

ZUZVWasz

Zasada jest prosta

S
ES
.‘»"\‘
3
s
<
¥
P
B
ko
2

Zapisz wszystkie materiaty uzyte do wykonania haftu.

Jezeli wykorzystujesz caly przedmiot, wpisz jego petny koszt.
Jezeli uzywasz tylko czesci wiekszego opakowania,

oszacuj koszt wykorzystanej czesci.

Tamborek ... 8 zl
Kawalek tkaniny...................... 27
Zuzytamulina... 1,50 z1
Wstazka ... 0,50 z1

8+2+1,50+050=127 | |

-

% KOSZT MATERIALOW: 12 71 %
i { -

Jak liczy¢ cze¢s¢ materiatu?

Motek muliny kosztuje 6 zt. f o 2
Szacujesz, ze wykorzystatas okoto 1/4 motka. : UWAZAJ
| Nie zapisuj ceny catego opakowania, jezeli
6zt - 4=1,501z : . . el * S
S i Yo w0 | do jednego haftu uzywasz tylko niewielkiej czesci.
Nie musisz wazy¢ kazdej nitki. Na poczatku Z drugiej strony nie wpisuj ,,0 zt” tylko dlatego,
najwazniejsze jest stworzenie rozsadnego, : ze materiat byt juz w domu.

powtarzalnego sposobu liczenia.

ZROB TERAZ

Wypisz wszystkie materiaty wykorzystane w wybranym hafcie.

Obok kazdego wpisz szacowany koszt. - ' )
Dodaj kwoty i zapisz wynik jako: KOSZT MATERIALOW. ‘e ' : )!227

07 | Dochodowy Haft
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Twoj czas
nie kosztuje zero

E——= v — s
o Krok 1 — Zmierz czas e G L= { )
{ i }
Przy nastepnym hafcie uruchom stoper. ! Stoper N\ /
Policz czas przygotowania, haftowania i A Y,
i wykonczenia pracy. 030000 I; *
godz. min sek, z :V'C\._‘\-. ‘“‘5
T X |
Krok 2 — Ustal swoja stawke
Stawka godzinowa to kwota, ktéra przypisujesz G @ 1 5 Zl
jednej godzinie wiasnej pracy.
/ godz.
1e 0 0 & ”::‘B‘f"

Przyktadowa stawka: 15 zl za godzine '. _‘
l

To wytacznie przykiad do nauki obliczenia.
Witasna stawke ustal samodzielnie, biorac pod uwage
swoja sytuacje, doswiadczenie i lokalny rynek. J

S50«

~y

\

e Krok 3 — Pomnoz czas przez stawke ‘
|

3 godziny x 15zt = 45 71 4 5 Z |

: L .

v SH>-0-£&

WARTOSC cZASU PRACY: 45 71

s
o e s
, =) i q:f’
A co z przerwami: Wy
Nie doliczaj godziny, podczas ktérej haft lezat na stole,
a Ty robitas cos innego. Licz realny czas pracy PRZYGOTOWANIE
nad zamodwieniem.
i N
o NAJCZESTSZY BtAD 0 7ROB TERAZ
Qfl'ume héﬁowac' BIcC Oszacuj, ile godzin zajeto wykonanie wybranego haftu.
nie bede liczy¢ czasu». Wybierz przyktadowa stawke za godzine
Przyjemno$¢ z pracy nie sprawia, i wykonaj dziatanie:
ze Twoje godziny przestaja &¢
InieEvartose. LICZBA GODZIN x STAWKA = WARTOSC CZASU.
D e VAR S V)
X : S
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Policz cene
krok po kroku

TWOJ PROSTY WZOR CENY

MATERIALY + CZAS + KOSZTY DODATKOWE + ZYSK = CENA

o b

Materiaty — 12 z1

Czas pracy — 45 7t

Opakowanie — 371

Pozostate koszty — 2zt
KOSZTIPRACARAZEM= .............. 622{

.{i}? Planowany zysk — 18 zt

Czy zawsze musisz uzywac takich samych kwot?

Nie. Przyktad pokazuje sposéb myslenia, a nie obowigzkowy cennik.
Dwa hafty o podobnym rozmiarze moga wymagac réznej liczby godzin,
ilosci nici lub poziomu pracy.

Porownaj z ceng ,na oko”

Wréé do kwoty zapisanej na stronie 05. Poréwnaj ja z wynikiem
otrzymanym po policzeniu materiatéw i czasu.

MATERIALY

12 zi

J

CZAS PRACY

45 7t

]

OPAKOWANIE

3zl

=

POZOSTALE
KOSZTY

27k

J

CENA N\,
POLICZONA

Cena na oko: Cena policzona: Réznica:
z z zh |
lf‘i " - T S o S
ZAPAMIETA]J

Dobra wycena nie polega na wpisaniu najwyzszej
mozliwej ceny. Polega na $wiadomym sprawdzeniu,

ile kosztuje stworzenie pracy i jaka kwote chcesz
L na niej zarobic. 9.[«-

O)

ZROB TERAZ

Policz pelna cene jednego swojego haftu. Zapisz

wynik. To bedzie pierwszy produkt, ktéry przygotujesz

do zdje¢ i sprzedazy w kolejnych modutach. )y:,

09 | Dochodowy Haft
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MODUL 02

Zdjecia,
ktore pokazuja
wartosc haftu

Telefon, naturalne swiatto

i kilka prostych zasad moga
catkowicie zmienic¢ sposob
prezentacji Twojej pracy

v
SWIATLO
KADR

DETAL

10 | Dochodowy Haft



Najpierw przygotuj produkt
5 MINUT PRZYGOTOWANIA PRZED ZDJECIEM

Q 1. USUN LUZNE NITKI PRZED PO
CK Sprawdz przod i krawedzie haftu.

Odetnij wszystkie wystajace
koncowki nici.

. 2. WYGLADZ TKANINE

Materiat nie powinien by¢ mocno
pognieciony. Jezeli to konieczne,
przygotuj go zgodnie z zasadami
odpowiednimi dla uzytej tkaniny i nici.

5 | B WYCZYSC TAMBOREK
Usun kurz i drobne zabrudzenia.
Jasne drewno i biata tkanina szybko
pokazujg nawet mate plamki.

Sprawdz, czy wzér nie wyglada

na przekrzywiony. Gtéwny motyw
powinien by¢ ustawiony tak, jak klient
ma go pozniej ogladac.

@ 4. USTAW HAFT ROWNO

5. SCHOWAJ CHAOS

Z pola zdjecia usun motki nici, kubki,
opakowania i przypadkowe przedmioty,
jezeli nie sg czescia zaplanowanej

1

kompozyciji.
v v
ZAPAMIETA]J ZROB TERAZ

Klient nie widzi, ile czasu poswigcitas Wez haft wybrany na poczatku

na haft. Najpierw widzi zdjecie. poradnika. Poswie¢ pie¢ minut

Usun wszystko, co odciaga : wylacznie na przygotowanie
uwage od pracy. go do zdjecia.
- £ & - L=

11 | Dochodowy Haft



Najprostsze studio
masz obok okna

SZUKAJ JASNEGO MIEJSCA,
NIE DROGIEGO SPRZETU

¥ IO 3 I .*. ’o w )
Gdzie ustawic haft: Rozproszone swiatto to miekkie swiatto
bez bardzo ostrych cieni. Powstaje na przyktad
przy jasnym oknie, kiedy storice nie swieci

bezposrednio na haft.

Potéz lub ustaw haft blisko duzego okna.
Najlepiej korzystaj z jasnego,
rozproszonego Swiatta.

v — L—_'T
% i
i - J N
OKNO SWIATLO TELEFON

DOBRZE J UNI KAJ
¥ Haft ustawiony bokiem do okna ¥ Mocnejlampy bezposrednio nad haftem
¥ Jasnasciana lub prosty blat ¥ Zdjecia w ciemnym pokoju
¥ Miekki cien ¥ Ostrego storica tworzacego silne cienie
¥ Kolory nici wygladaja naturalnie ¥ Kolorowego swiatta zmieniajgcego wyglad nici
Co moze by¢ tlem? MIEKKIE SWIATLO \osmv e 9
ae; - \
}‘_:ﬂ

biata sciana jasny blat gladka tkanina  prosty arkusz

papieru
v v
UWAZA]J ZROB TERAZ

Nie ustawiaj haftu na tle, ktére jest bardziej
ozdobne niz sam produkt. Tto ma pomagac,
a nie rywalizowac.

Ee e

12 | Dochodowy Haft

ZnajdZ w domu jedno miejsce obok okna.
Zrob trzy probne zdjecia tego samego haftu:
blizej okna, metr od okna i bokiem do okna.

Poréwnaj cienie i kolory.

Bl e &L
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Jeden haft powinien mie¢

wiecej niz jedno zdjecie

»

ZROB 5 UJEC
0

v ¢ L M- W 4 : ¥ &£ . v
CALOSC DETAL BOK OTOCZENIE SKALA
CALY DETAL UJECIE PRODUKT SKALA
PRODUKT HAFTU 7 BOKU W OTOCZENIU
Pokaz caty Podejdz blizej. . - Potkaz ha.ft. Pomoéz klie'.nt‘owi
tamborek lub Pokaz &ciegi, Pokaz grubosc¢ w pro.s ym m{ejscu, zrozumieé
: tamborka w ktérym mogtby rozmiar. Trzymaj
gotowa dekoracje. litery lub ' ‘ S maimilia W S
Klient powinien od ¢ t i sposob ¢ ) amborek w dtoni
asr ragmen fos ot przyk+ad. na jasnej albo pO{OZ obok
raz'u zobaczy kwiatow. L : poétce, przy matej prostego
growny wedk: roslinie lub oparty
notesu.

o Sciane.

S @ e
Dlaczego pi¢¢ zdjeé?

Jedno zdjecie pokazuje wyglad. Kilka uje¢ odpowiada na dodatkowe pytania:
jak duzy jest haft, jak wygladaja sciegi i jak moze prezentowac sie w domu.

MINIMUM DO PUBLIKAC)T ZROB TERAZ

X v
1 zdjecie catego produktu

Wykonaj wszystkie piec ujec
wybranego haftu. Nie oceniaj ich
+ 1 detal + 1 zdjecie
pokazujace skate.

w trakcie. Najpierw zréb cata serie,
a dopiero pézniej wybierz najlepsze.
b LS £ h= SN v gt

13 | Dochodowy Haft
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Popraw zdjecie,

ale nie zmieniaj produktu

4 KOREKTY, KTORE WYSTARCZA NA POCZATEK

PRZYTNI])

Usun przypadkowe
elementy przy
krawedziach. Zostaw
miejsce wokét haftu,
ale nie pozwal, aby
produkt byt bardzo maty.

SU— e K

B

WYPROSTU]J

Jezeli tamborek
wygladana
przekrzywiony,
delikatnie obroc
zdjecie.

ROZJASNIJ
DELIKATNIE
Jezeli zdjecie jest

ciemne, lekko zwigksz
jasnosc. Nie rozjasniaj
tak mocno, aby
zniknety jasne nici.

>o— e <

Czego nie robic¢?

X

Nie zmieniaj koloru nici na inny.

Nie usuwaj niedoskonatosci samego haftu
tak, aby produkt wygladat inaczej
niz w rzeczywistosci.

X

x Nie uzywaj wielu mocnych filtrow
na kazdym zdjeciu.

14

Dochodowy Haft

ZASADA

SIH— o &K&K&

Zdjecie ma lepiej
pokazac prawdziwy haft,
a nie stworzyc
inny produkt.

s

SPRAWDYZ,
KOLOR

Poréwnaj ekran
z prawdziwym haftem.
Kolor nici na zdjeciu
powinien by¢ mozliwie
podobny do
rzeczywistego.

S e €<

¥ ZAMOCNO

) v
ZROB TERAZ
S« <K<

Wybierz trzy najlepsze
zdjecia ze strony 13. Przytnij
je, wyprostuj i delikatnie
popraw jasnosc. Nastepnie
potoz telefon obok
prawdziwego haftu
i porownaj kolory.



MODUL 03

Prosta sprzedaz
na Instagramie 1 WhatsAppie

SAYS @ &Y

Pokaz prace, odpowiedz jasno
i poprowadz klienta krok po kroku

Dzien dobry Czy wykonujesz
haft na Zamdwienje?

Deier dobry! Oczywiscie ¢
‘Napis:, prosze, co Cie
Interesyje,

10:31 7

Chcia!abym haft z motywem
kmarowym Na prezent,

Srwietny Ppomys}t Pokaze kilka
Propozycii j ustalimy S2czegoly,

10033

Super, dZi'ekujg;
L
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Klient musi szybko zrozumiec,
co sprzedajesz

DOBRA OFERTA ODPOWIADA NA 6 PYTAN

CO TO JEST? JAKI MA CZY MOZNA
ROZMIAR? PERSONALIZOWAC?
Recznie haftowana Erednica tamborka: Mozliwosé¢ dodania
dekoracja w drewnianym 15 cm. imienia i wyboru
tamborku. koloru kwiatow.
ILE ILE TRZEBA JAK
KOSZTUJE? CZEKAC? ZAMOWIC?
. ,” . 0 y , ,-(_- - y ' y .1( , ‘_._\_'” . . 4 (
Cena: od 80 zt. Czas wykonania: Napisz wiadomosé
5-7 dni roboczych. z imieniem, wybranym

kolorem i kodem wzoru.

Dlaczego «od 80 zl»?

> Recznie haftowana dekoracja
) do pokoju dziecka

Jezeli personalizacja lub dodatkowe
elementy moga zmieniac cene, mozesz
podac cene podstawowej wersji i jasno
wyjasnic, ze bardziej rozbudowane
zamowienie jest wyceniane osobno.

&’ Tamborek 15 cm
) Moiliwosé dodania imienia

&) Wybér koloru kwiatow :

UWAZA]
@ Cena od 80 zt Nie kaz klientowi zadawa¢ pieciu
wiadomosci tylko po to, aby
dowiedziec sie o cene i czas
wykonania. Podstawowe
informacje pokaz od razu.

@ Czas wykonania: 5-7 dni roboczych

<  Aby zaméwi¢, napisz:
IMIE + KOLOR + WZOR 01

ZROB TERAZ
A Napisz oferte wybranego haftu
NAPISZ WIADOMOSC wedtug szesciu pytan. Skro¢ tekst
tak, aby kazda informacja byla

widoczna po jednym szybkim
przeczytaniu.

16 | Dochodowy Haft



Nie pokazuj tylko gotowego haftu

5 PROSTYCH POMYSLEOW NA PUBLIKACJE

[ 1) 2] © 4 o

GOTOWY HAFT DETAL W TRAKCIE MOZLIWOSC JAK ZAMOWIC

PRACY PERSONALIZAC]I

+Nowy haft jest gotowy. .Lubie ten moment, kiedy .Dzis powstaje kolejne «Ten wzor moge wykonac WAby zamoéwic, wyslij mi
Ten wzér mozna zamowic mate $ciegi zaczynajq zaméwienie. Zostaly Z innym imieniem i w trzech  wiadomos$¢ z kedem wzoru
réwniez z imieniem.” tworzyc caly kwiat.” jeszcze liscie i imig.” wersjach kolorystycznych.” i imieniem.”
D33 5 L& K 4L L&e
Cel: Pokazujesz produkt. Cel: Pokazujesz jakos¢ Cel: Pokazujesz proces. Cel: Pokazujesz wybor. Cel: Pokazujesz nastepny
pracy. krok.

Prosty rytm publikacji
PRODUKT —> DETAL h —> | PROCES —> | PERSONALIZACJA | —> ZAMOWIENIE

Nie musisz za kazdym razem wymyslac¢ nowego tematu.
Jeden haft moze dac Ci kilka réznych publikacji.

& &) @ =

(O Poniedziatek O\ Sroda — Piatek — q Niedziela —
B — gotowy haft. zblizenie 2 informacja przypomnienie,

Sciegow. o personalizacji. jak zamowic.

%>  PRZYKEAD Z JEDNEGO HAFTU & UWAZAJ @ ZROB TERAZ

Poniedziatek — gotowy haft. Nie publikuj wytacznie zdjecia Wez piec zdje¢ wykonanych
Sroda — zblizenie $ciegéw. z ceng i stowem «sprzedam». weczesniej. Dopasuj kazde zdjecie
Pigtek — informacja o personalizacji. Pokaz klientowi produkt, detal, sposéb do jednego typu publikacji i napisz
Niedziela — przypomnienie, jak zamowic. wykonania i mozliwosé¢ zaméwienia. po jednym krétkim opisie.
WA 4L e W 4L
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Prowadz rozmowe
jasno 1 spokojnie

PROSTY SCHEMAT: POWITAJ — DOPYTAJ — PODSUMUJ — WSKAZ NASTEPNY KROK

o POWITAJ

Klient:
Dzien dobry, ile kosztuje ten haft?

Odpowiedz:

Dzien dobry! Dziekuje za wiadomos¢.
Ten wzér w tamborku 15 cm

kosztuje od 80 zt. @

o DOPYTAJ

Odpowiedz:

Czy haft ma by¢ z imieniem?

Jesli tak, prosze napisac imie oraz
wybrany kolor kwiatéw. Y

o PODSUMUJ

Odpowiedz:

Podsumowujac: wzér 01, imie Zosia,
rozowe kwiaty, tamborek 15 cm.

Cena wynosi 90 zt, a czas wykonania
to okoto 5-7 dni roboczych. ]

o WSKAZ NASTEPNY KROK

Odpowiedz:

Jezeli wszystko sie zgadza, wysle
informacje potrzebne do potwierdzenia
zamowienia.
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Nie pisz wszystkiego naraz

Najpierw odpowiedz na pytanie klienta.
Nastepnie zbierz potrzebne informacje.
Na koncu podsumuj cate zamowienie
w jednej wiadomosci.

v

GOTOWY SZABLON
Dzien dobry! Dziekuje za wiadomosc.
[NAZWA/WZOR] kosztuje [CENA].

Czy ma by¢ personalizowany?

Prosze napisa¢ [POTRZEBNE INFORMACJE].
Gdy je otrzymam, podsumuje cene
i czas wykonania.

4

-\ y 1

P 4

A 4
UWAZA)

Nie zaczynaj pracy tylko dlatego,
ze klient napisat «chyba chce».
Najpierw podsumuj szczegoty

i uzyskaj jasne potwierdzenie.

. g
.Y -~
F £

v
ZROB TERAZ
Skopiuj schemat rozmowy
i przygotuj wtasng wersje odpowiedzi
na pytanie: «lle kosztuje ten haft?».

-y .
i



Nie trzymaj calego
zamowienia w pamieci

7 KROKOW JEDNEGO ZAMOWIENIA

@ = g
T |
380 @ : %
ZAPYTANIE ZBIERZ POLICZ PODSUMUJ POTWIERDZ WYKONAJ ZAKONCZ
Ki ! SZCZEGOLY 1PODAJ CENE  ZAMOWIENIE ZASADY 1 ZAPISZ ZAMOWIENIE
ient pisze e S
W sprawie Zapisz wzor, Podaj petna cene Wyslij jedna PLATNOSCI TERMIN Po wykonaniu
konkretnego haftu. rozmiar, imie, ustalonej wersji wiadomosé Jasno poinformuj Whpisz zamdwienie  pracy przygotuj
kolor i inne produktu. z wszystkimi Klienta, kiedy i w jaki do prostego produkt zgodnie
ustalenia. szczegotami, ceng sposob zamowienie notesu lub tabeli. z ustaleniami
i czasem wykonania, €St potwierdzane. Nie polegaj i zachowaj
Dopazuj zasady do wylacznie informacje, ze
wiasnego sposobu na pamgeci zamdéwienie
sprzedazy i obowig- 205tato
2ujacych wymogow. zakoniczone.

Trzy proste statusy wyslarcza Przykladowa karta zamowienia

! KLIENT: Anna
E | WZOR: 01
= L IMIE: Zosia g
| KOLOR: rézowe kwiaty 5
NOWE W TRAKCIE GOTOWE ! ROZMIAR: & em E
i CENA: 90 zt
Nie potrzebujesz skomplikowanego programu. ' TERMIN: 18.05 ‘
Na poczatk rczy notes, prosty arkusz lub tabela, i i
e e R i st : i STATUS: W TRAKCIE
ktora naprawde bedziesz regularnie uzupetniac. \ /
‘ Nie musisz od razu budowac duzej marki.

Najpierw naucz sie dobrze sprzedawac jeden produkt.
Policz jego cene.

v TWOJ PLAN STARTOWY %

Stwérz prosta tabele zaméwien. = " W ciagu najblizszych 24 godzin opublikuj

jeden gotowy haft z jasnym opisem
produktu, ceng lub informacja o cenie
podstawowej oraz prostym sposobem
zamowienia.

1. Policz cene jednego haftu. Pokaz go jasno.
i i Odpowiedz spokojnie.
2 ;
2reb piec 2diqe Zapisz zamowienie.
3. Napisz krotka oferte. A potem powtérz caty proces z kolejnym haftem.
4. Przygotuj trzy publikacje. —— e
5. Zapisz szablon odpowiedzi. e .
ZROB TERAZ
6.
T

Pokaz swoja prace.
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